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株式会社鳥越樹脂工業 



 

2 

一宮商工会議所 
新年賀詞交歓会・新年記者会見を開催 

新 年 賀 詞 交 歓 会 

 

1 月 12 日、本所 3階大ホールにおいて恒例の新

年賀詞交歓会を開催した。 

当日は、福井一宮市副市長、渡辺市議会議長を

はじめとする来賓と本所役員・議員など約 130 名

が一堂に会し、新年の門出を祝った。 

冒頭の挨拶で豊島会頭は、①議員、会員への会

員サービスの充実と事業者に寄り添った伴走型支

援の継続、②企業誘致による産業振興とリニア開

業を見据え名岐道路をはじめとする各種インフラ

整備、③一宮モーニング、秋まつりをはじめとす

る地域資源を活用した都市のブランディングと産

業観光ルートの提案の 3点を重点事項とし、上記

取り組みを通じ、「この街に住んでみたい」、「この

街で創業したい」人を増やす目標を掲げた。 

 新 年 記 者 会 見  

 

新年賀詞交歓会終了後、正副会頭は報道機関との

新年記者会見に臨んだ。 

豊島会頭は会見の中で、中小企業の人材確保につ

いて、「会議所として、地元学生の地域企業への就職

率を高めるため、合同企業説明会などを開催してき

た。開催後はその結果を調査し、次年度へ繋げたい」

と語った。 

また、産業観光事業に関し、「10 年単位の事業とな

ることを想定しているが、各商工会、関係機関など、

『オール一宮』で取り組み、本年度内に産業観光ツ

アーの参考ルートを複数提示する」ことを表明した。 

 さらに則竹副会頭は、一宮モーニングプロジェクトが昨年で 10 周年を迎えたことを踏まえ、単なるサ

ービス競争にとどまらず、さらなるブランド化を目指すため、事業の担い手である古くから喫茶店を営

む地域密着型の店舗を念頭に置き、個店の経営力強化を支援していく方針を示した。 

△渡辺議長（左）、豊島会頭（中）、高岡 

 副会頭（右）による鏡開き 

△挨拶をする豊島会頭 

△記者会見にて抱負を語る豊島会頭 
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 12 月 27 日、本所 3階大ホールにて、常議員会・臨時議員総会を開催した。 

 当日は新会員の承認の他、昨年 11 月にスタートした新議員体制発足に伴う、常設 7委員会の正副委員

長ならびに委員の選任案が承認された。 

（正副委員長名については下記参照） 

 その他会議では、青年部、女性会の活動報告ならびに議

員代表者の変更の報告があった。 

 会議終了後は、恒例の議員年末懇談会が開催され、懇親

を深める機会となった。 

 

 名古屋高速 16 号一宮線「一宮中入口」と、3国道

の交差する岐阜県岐南町の「岐南 IC」間を結ぶ地域

高規格道路「名岐道路」の整備を働き掛ける「名岐

道路整備促進期成同盟会」（会長：中野正康・一宮市

長）は、1月 11 日、国土交通省を訪れ、早期整備を

求める要望を実施した。 

 国土交通省訪問には、本所の豊島会頭をはじめ、

名古屋、岐阜、各務原の各商工会議所会頭等も同行。

「名岐道路」の早期事業化と来年度予算の確保につ

いて、地域の行政・経済界が一体となった願いとし

て、応対した大野泰正・国土交通大臣政務官に要望

書を手渡した。 

 「名岐道路」の整備は、名神高速道路など一宮市

周辺の主要道路の慢性的な渋滞を解消し、生産性の

向上による国際競争力の強化やリニア中央新幹線開

業と相まった国内外との多様な交流・連携の実現、

南海トラフ巨大地震に備えた国土の強靭化など、多

様な効果を生じることが期待されている。 

常議員会・臨時議員総会を開催 

 常設７委員会の正副委員長などを承認 

 
～「名岐道路」の早期整備の実現を～ 

 地域の行政・経済界とともに豊島会頭が国交省に要望書を提出 

△議員総会で議長を務める豊島会頭 

 

■ 議員代表者変更 ■ 

※敬称略 

事 業 所 名 前 後 

清水建設㈱ 

名古屋支店一宮営業所 
上田  隆章 丸山 哲 

 

■一宮商工会議所常設委員会正副委員長■ 

※敬称略 

委員会名 担当副会頭 委員長 副委員長 

産業振興委員会 高岡 幸郎 
西岡 隆夫 

㈱マルエム商会
植田 常幸 
永興物産㈱ 

白木 規博 
㈱三菱東京 UFJ 銀行一宮支社 

まちづくり委員会 粟野 秀樹 
宮田 智司 

宮田毛織工業㈱
杉山 貴治 

㈱名鉄百貨店一宮店 
安藤 元二 
㈾安藤商店 

中小企業委員会 高岡 幸郎 
藤原 一弘 
尾州倉庫㈱ 

岩田 孝逸 
三井食品工業㈱ 

松田 暁昌 
松田自動車㈱ 

税制・人材委員会 森 正志 
矢野 尚彦 
㈱中工 

高間 正道 
尾西信用金庫一宮支店 

岩田 茂樹 
㈱中村工業 

観光委員会 則竹 伸也 
則竹 伸也 

共和食品工業㈱
猪子 誠兒 

㈱エンジェリーいのこ 
光嵜 賢一 
㈱ライト 

情報委員会 粟野 秀樹 
青木 俊憲 

㈱シーエーシ 

内田 勉
西日本電信電話(株) 
ビジネス事業本部尾張営業支店 

瀬古 篤司 
㈱アイ･シー･シー 

組織運営委員会 ― 豊島半七 ― 
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市内の飲食店とねぎ農家との 

マッチングに成功！ 
使える‼省エネ補助金活用セミナーを開催 

1 月 16 日、本所 3 階会議室にて「使える‼省エネ

補助金活用セミナー」を開催し、15 名が参加した。

当日は 2 部構成となっており、第 1 部では、低炭

素化支援(株)代表取締役の松島康浩氏より「省エネ

ルギー・節電補助金」についての概要や補助金が採

択されるための対策を丁寧に説明いただいた。 

第 2 部では、行政書士沖田健治法務事務所代表の

沖田健治氏より「省エネ・生産性革命投資促進事業

費補助金申請の要点」について活用事例を交えて、

分かりやすく説明をいただいた。 

講話中、参加者はメモを取るなど真剣に聴き入っ

ていた。 

 本所会員である「ふぐ料理 浩福」(一宮市相生)

の長谷川社長は、本所職員と事業計画作成に取り組

んでおり、職員より「いちのみや食ブランド」認定

食材の使用を提案したところ、「千秋ねぎ」の使用を

検討することとなった。これを受け平成 28 年 10 月、

一宮市農業振興課より紹介をいただいた一宮市千秋

町のねぎ農家・杉本氏を訪問。長谷川社長より千秋

ねぎを使用したい旨を説明し交渉が行われた結果、

直接販売の了承を得ることができた。 

 「地元のねぎの品質は甘み・食感共に抜群です。

千秋ねぎの良さをもっとアピールしていきたい」と

長谷川社長は語っている。 

△セミナーの様子 

大志・向山地区会員対象 「会員の集い」参加者募集中！ 

△HP や店内 POP で地元食材使用を PR 

 来る 2月 28 日（火）、本所 3階大ホールにお

いて大志・向山地区の会員を対象とした「会員

の集い」を開催いたします。 

  これは、地区会員の皆様に本所の施策・事業

を広くご紹介することで、会議所への理解を深

めていただき、会議所サービスを更に活用いた

だくことを目的に開催するものです。 

  当日は、第 1部「ミニ講演」、第 2部「会議所

施策紹介」、第 3部「昼食懇談会」を予定してお

り、定員 40 名で参加費は無料です。 

  この機会に是非ご参加くださいますようご案

内申し上げます。 

  なお、「会員の集い」 

は今後、他地区におい 

ても開催を予定してお 

ります。 

 

＜問合せ先＞  

総務部  TEL 72-4611 

【開催要項】 

○日 時 2 月 28 日（火）11：00～12：30 

○場 所 一宮商工会議所 3階大ホール 

○対 象 大志・向山地区会員事業所 

○定 員 40 名 ※1事業所 2名まで 

○参加料 無料 ※当日は昼食を準備します。 

○プログラム 

第 1部 ミニ講演会 

テーマ：「企業経営に関するコト、 

まずは相談しよう」 

本所ビジネス支援センターの中小企業診断士

による、事業者の相談事例とその解決方法、会

議所施策の活用方法についてご説明します。 

第 2部 会議所施策紹介 

現在、会議所がご提供する会員サービスや地域

振興事業をまとめてご紹介します。 

この機会にぜひ深く理解いただき、上手にご活

用ください。 

第 3部 昼食懇談会 

名鉄犬山ホテル「グルメ有楽」のお食事(ランチ)

を楽しみながら親睦を図ります。 

 会員限定！



 

 津島、稲沢、江南、犬山、一宮の各商工会議所

青年部は、1月 24 日、津島市文化会館にて尾張五

市商工会議所青年部合同事業を開催した。 

 本事業は、各単会の日頃の活動内容について情

報交換することにより、相互組織の活性化に寄与

することを目的とし、毎年1回定期的に開催され、

今年度は津島商工会議所青年部が主管を務めた。

 当日は、NHK 名古屋放送局シニアアナウンサー

の内山俊哉氏を講師に招き､｢勝負を伝える言葉

と心｣をテーマに講演会が行われた。講演会終了

後、今年卒業するメンバーを対象とした卒業式及

び親睦会が開催され、会員相互の親睦が図られ

た。 

  

 

 

恋活パーティーを開催します！！ 
 

 女性会（会長：猪子千早）は、来る 2 月 25

日(土)に 2 回目となる「138 いい de 愛❤ 恋

活パーティー」を、本所大ホールにて開催する。 

 本パーティーは結婚を真剣に希望する男女

が、気軽に会話したり、軽食パーティーを通じ

素敵な出会いの場を提供するもの。 

 開催概要は以下の通り。 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

1 月 6 日、ホテルグランコート名古屋にて、愛

知県内と名古屋市内の商店街振興組合連合会共

催の年頭行事「2017 年商店街躍進新年祈念会」

が開かれた。 

祈念会には、愛知県知事や名古屋市長をはじ

め、国・県選出の議員や企業代表など約 100 人と

連合会の会員約 175 人が出席。両連合会の坪井理

事長より、「地域経済を下支えするのは中小小売

業者。各商店は地域コミュニティの担い手で、安

心・安全に買物ができる『人に優しい商店街づく

り』に取り組む」と挨拶があり、出席者は懇親を

深めた。 

△祈念会の様子 
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｢2017 年商店街躍進新年祈念会｣ を開催
～  愛知県商店街振興組合連合会

名古屋市商店街振興組合連合会 ～

尾張五市商工会議所青年部 

合同事業を開催 

△卒業式の様子 



 

  1 月 24 日、本所にて「第1 回 一宮まちゼミ参加

店向け結果報告会」を開催した。当日は 20 社の参

加店より 25 名が参加し、意見交換を行った｡ 

 今回、第 1 回となる「一宮まちゼミ」は、多数の

店舗と多数の受講生の参加により、成功裡に終了し

た。報告会では、以下の報告がなされた。 

1.気を付ける点(苦労)…①｢まちゼミ｣の理解②個

店の強みとは、店主の魅力が個店の魅力(少人数制)

③セミナー内容の組立方や段取り・準備が大変。 

2.参加店の感想…①どんな店か?を PR 出来た②お

客様の満足を実感③お店での新たな発見④お客様

の声を聞くことができた｡ 

3.事業成果…①まちゼミの取組を理解し｢自店の魅

力は何かを考えさせられた｣②多くの受講生が受講

され､｢初めて参加店に来た方が多く｣その後の新規

顧客獲得にも繋がった③事業実施後の結果報告会

を実施したことにより｢参加店同士の横のつなが

り、地域連携強化｣に繋がった｡ 

4.今後の課題…①事業の運営資金②参加店の拡充

(参加店数)③各参加店の経営の強化･活性化に向け

ての対応他 

コスチュームタウン構想事業 

ジャパン･ヤーン･フェアにブースを出展

本所コスチュームタウン推進委員会（委員長：

豊島半七会頭）は、2 月 22 日（水）から 24 日（金）

に開催される「第 14 回ジャパン・ヤーン・フェア

＆総合展『THE 尾州』」に、活動 PR ブースを出展

する。 

ブースには、「名古屋学芸大学によるハロウィン

コレクション 2016」の出展作品 6 点も展示する。 

【開催要項】 

日 時：平成 29 年 2 月 22 日（水）～24 日（金） 

    10:00～17:00 

会 場：一宮総合体育館 DIADORA アリーナ 

    （一宮光明寺字白山前 20） 

入場料：無料 

問合せ：企画事業部 

TEL  ：(0586)72-4611 

 

 

             

 

 
           

後藤みなみさん（ミス七夕クイーン） 

松下 凪さん （ミス七夕） 

長屋優花さん（ミス織物） 

  定員    20 名（先着順） 

  申込    同封の申込用紙に必要事項をご記入 

の上 FAX にてお申込みください。 

FAX 72-4411 

詳細は、同封チラシもしくは公式ホームペー

ジをご覧ください。 

問い合わせは企画事業部まで(☎72-4611)。 
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△願い事を短冊に（写真は昨年度） 

一宮イルミネーション協議会（会長：則竹伸也

副会頭）では、現在開催している｢冬の七夕カーニ

バル～一宮イルミネーション～｣のイベントとし

て｢恋愛成就･縁結びのスト 

ーリー｣｢フォトコンテスト ミス七夕･ミス織物

モデル撮影会｣を下記の通り開催する。 

 

■恋愛成就･縁結びのストーリー 

  期間    2 月 1 日(水)～28 日(火) 

  場所    i-ビル 3 階 シビックテラス 

  内容    会場の笹飾りに来場者の願い事を記し 

た短冊を飾り付け、恋愛成就を祈願。 

期間終了後、服織神社へ短冊を奉納。 

          皆さんの恋愛成就をサポートします。 

 

■フォトコンテスト 

 ミス七夕･ミス織物 モデル撮影会 

  日時    2 月 18 日(土)17:00～18:00(予定) 

  場所    一宮駅周辺 

  参加料  無料 

  モデル  「2016 ミス七夕・ミス織物」(3 名) 

第 1回 一宮まちゼミ 参加店向け 

      ｢ 結果報告会 ｣ 開催!!! 

冬の七夕カーニバル～一宮イルミネーション～ 
「恋愛成就・縁結びのストーリー」「ミス七夕・ミス織物モデル撮影会」を開催



 

 

 

 

 

 

 

一宮商工会議所 中小企業相談所  

TEL：85-7032    ＦＡＸ：85-7033 

Homepage http://bsc.ichinomiya-cci.or.jp 

B support usiness center 
【ビジネス支援センター】
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【経営革新申請の動機】 

 本所の会員事業所である「有限会社テル」（石川

綾子代表取締役）は金型製造技術のﾉｳﾊｳをもとに、

大手自動車ﾒｰｶｰの製品設計と海外製造拠点におい

て技術的なｻﾎﾟｰﾄを行っている事業所である。この

為、ﾒｰｶｰからﾌﾟﾛｼﾞｪｸﾄへの参画要請で東南ｱｼﾞｱや

ｱﾌﾘｶ等に出張する機会が多く、各国の日常生活環

境に接する中で安全な飲料水の確保が大きな課題

と感じていた。 

 そこで、日本製で高品質な一般家庭用の「飲料

水生成ｼｽﾃﾑ」を開発し、本業での現地取引先法人

を活用、幅広く普及させることを計画し、今回経

営革新計画の取得を行なった。 

【飲料生成システムについて】 

～空気から水をつくる。“泉せせらぎ”～ 

 飲料水生成ｼｽﾃﾑの特徴は空気中の湿度から水分

を抽出し、無限に飲み水を作り出すことができる

ことである。気温・湿度の高い地域で除湿効果も

得られ、ｺｽﾄﾊﾟﾌｫｰﾏﾝｽに優れている。発展途上国に

おいてはこうしたｼｽﾃﾑは存在するが、共同使用が

主体であり一般家庭用の小型製品の普及が遅れて

いるのが現状である。そこで今回、市場ニーズに

合った一般家庭用の新規製品開発を行なった。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

△飲料水生成ｼｽﾃﾑの流れ 

有限会社テルの「強み」は、①国境を超えたﾓﾉ

づくりをこれまでに実施していること、②他社に

はないｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ実績と多岐に渡る諸外国との取引

実績があり、③製品の海外特許申請も視野に入れ、

このﾁｬﾝﾈﾙをﾌﾙ活用することで市場の確保は可能

なことと 3つの点である。 

本所会員事業所である有限会社テルが「飲料生成システムの開発と製品化」を 

テーマに新商品の開発又は生産による経営革新計画を取得しました！ 

販売方法として

は、「ﾒｰﾄﾞｲﾝｼﾞｬﾊﾟﾝ」

即ち、中国をはじめ

とする諸外国製品と

差別化する高品質な

製品を提供する。 

 

△空気から水を作る「泉せせらぎ」 

水生成機では、冬の飲料水の生成量は少なかった

が、この技術によって、季節や環境を問わず、安定

的に飲料水を生み出すことができるようになる。 

日本製にこだわり、おいしいお水を安全に安心し

て飲めるように配慮している。飲料水を濾過するﾌ

ｨﾙﾀｰは「水を磨きあげること」をｺﾝｾﾌﾟﾄにつくられ

た 0.5um のﾄﾞｰﾑﾌｨﾙﾀｰを採用。 

 また、水の腐敗を極力防ぐための仕掛けも搭載。

季節や環境を問わず、安定的に飲料水を生み出すこ

とができ、空気中に含まれている水分から飲料水を

作り出すため、必要なものは電気と空気のみであ

り、機械の動く環境であれば、どこであっても飲料

水を作り出すことができる。 

【今後の展開】 

下請け主体の自動車部品製造から自社開発によ

る家電製品販売事業を立ち上げ、弊社にとって新た

な事業部門を構築し企業基盤の安定化を目指す。ま

た、初期段階は国内市場に対して災害時の飲料確保

に活用できよう開発を行っていき、今後は新興国を

中心とした海外市場で基盤づくりをし、事業部門の

強化を図ることで経営革新を行っていく。 

これまで、自動車部品の設計を行なっていたテル

様が、新事業を立ち上げのためにﾋﾞｼﾞﾈｽ支援ｾﾝﾀｰ

で相談を受けた。経営革新計画の申請を勧め、認定

を受け、計画に沿って新事業を展開している。現在

は、販路拡大のために積極的なﾌﾟﾚｽﾘﾘｰｽを実施して

いるだけでなく、各種補助金申請にも計画を活用し

ている。今後も伴走型支援先として、計画のﾌｫﾛｰｱ

ｯﾌﾟを行なっていく。 

いちのみやの企業のチカラ！ 

詳細な製品情報については、有限会社テル 

（TEL. 76-9110）の HP、泉せせらぎをご確認ください。

http://izumi-water.jp/ 



赤を基調としたかわいらしい外観に、楽し

い雰囲気の店内では生ケーキ、焼菓子をはじ

めパンやチョコレートなど数多くの商品を取

り扱っている「パティスリー野うさぎ」。一宮

駅から車で 5 分弱というアクセスの良さと、

最大で 15 台収容可能な駐車場も魅力で、近隣

住民をはじめ老若男女に親しまれている人気

店である。オーナーシェフの横井英樹氏にお

話を伺った。 
 

■創業までの経緯 

 横井氏は岩倉市出身。もともとは進学校に

通っていたが、手に職をつけたいとの想いか

ら洋菓子業界の道に進む。東京・世田谷の洋

菓子店などでの修業を経て、平成 6 年にグル

メロード沿いの猿海道で開業、平成 13年(2001

年)に現在の戸建ての店舗に移転した。店名は

「小さなお子様からお年寄りにも覚えてもら

いやすい」との理由から「野うさぎ」とした。
 
■美味しくて安心・安全な商品を提供 

“美味しいケーキを提供する”をモットー 

に「お客様の知

らないもの、初

めての味をお

届けしたい」と

シェフは語る。

食材は旬のフ

ルーツ、アーモ

ンド、ナッツ類、

チョコレート、

乳製品など、価

格を問わず最高

においしいと判

断したものを選

び、シェフのセ

ンスで一つ一つ

手間暇を惜しま

ず、美味しくて

安心・安全な商

品を提供してい

る。店内はかわ

いらしいラッピ

ングの商品もズ

ラリと並び、さ

ながら雑貨屋さ

んのような楽し

い雰囲気を持

つ。一度きりで 

はなく、継続して来店していだけるように毎月オス

スメの商品を特価で販売するイベントを開催して

いるほか、数年前からは“地産池消”を意識した商

品作りにも力を入れており、これまでに一宮産のタ

マネギやイチジク、卵を使った商品を開発、一宮産

の養蜂にも関心を寄せている。 
 
■今後の目標 

店から車で 10 分圏内に同業の洋菓子店が 6 店あ

るほか、原材料等の価格高騰など厳しい環境ではあ

るが、今後も変わらず“お客様第一”で経営を行っ

ていく所存である。課題でも情報発信についてもホ

ームページを充実させ、旬な情報をリアルタイムに

発信していきたいと意気込む。また、開業当初から

の夢でもある喫茶スペースを設置し、お客様の目の

前でデザートを作りたいとの夢も持っている。同店

の更なる飛躍を期待したい。 

 

 中小企業相談所は、国･県の中小企業施策の普及にあたり､特

に小規模事業者の皆様の経営、金融、税務、経理、労務などに

関する経営支援を行う機関です。10 名の経営指導員が、それぞ

れ地区を巡回し、商工会議所の会員・非会員の区別なく相談に

応じております。勿論、業務上知り得た秘密は厳守します。 

 
Q  一宮商工会議所との関わりについて教えてください。 
A  当店の 3種類のお菓子(いちのみやたまねぎんクッキー、一宮バウム・金の一宮バウム、いちのみや 

まゆゆ)が、「いちのみや食ブランド」に認定されました。また、いちみん商品券の参加店にも登録
し、商品券の取扱いを行いました。 

～ 雑貨屋さんのような 

楽しい雰囲気のお店 ～

代表者：横井 英樹     創 業：平成 6 年 
住 所：一宮市平和 3-2-20 
Ｔ Ｅ Ｌ：(0586)43-6861 
業 種：洋菓子店 
Ｕ Ｒ Ｌ：http://nousagi-pyon.com/ 
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ﾊﾟﾃｨｽﾘｰ野うさぎ 

▲ 代表者：横井 英樹 氏 

▲ 赤を基調とした外観。見る人を
惹きつける。 

▲ 生ケーキをはじめ焼菓子など
多くの商品を取り扱っている。 
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本号では、新商品や新サービスを紹介する『合同報道発表会』※に参加した事業者を紹介いたしま

す！本誌で掲載された事業所の新商品・新サービスについて「当社に導入したい」「ビジネスマッチ

ングできないか」など、ご要望があれば掲載事業者との面談機会を設けますので本所（中小企業相

談所）までご連絡ください！ 

※面談については双方の了解のもと本所にてお会い頂く事とします。また、反社会勢力の方はもち

ろん、宗教・先物取引などを目的とした面談は固くお断りいたします。 

キラリ輝け☆ 

 会員事業所の新たなチカラ 

 

自動翻訳おもてなしシステム「S.O.W.P.」（そぅぷ） 

※【合同報道発表会】 

会員事業所の情報発信をサポートするため、新商品や新サービスを報道関係者に向けて発表してい

ただく機会を提供しています。（平成 28 年度は 2回開催予定）

SOOP 株式会社  一宮市真清田 1-4-6 TEL.0586-64-7981

最適顧客ゾーン発見分析 

「お客様が無意識で買っている理由」と「商品/サービスの
特徴（つよみ）」を分析することで最適な顧客ゾーンを発見し
ます。 

最適顧客ゾーンを活用することで、その商品/サービスを
必要としている方に向けて的確な宣伝広告や根拠のある販
促展開・営業活動が可能になり、指名買いのお客さんを獲得
し持続的な売上と利益の向上に繋げることができます。 

株式会社エスプリ 

一宮市北今字再鳥一 39-1 TEL.0586-63-2350 

■他社が入り込めない大きな市場を築きます。 
・お客様が言葉にできていない買う理由がわかる。 
・商品・サービスの強みがわかる。  
・新しい市場と規模がわかる。 
■お客様 100 人に聞けば分析できる。 

分析を考慮した設問のアンケート回答 100 件があればおよその傾
向をつかむことが可能です。 
■専門的な分析知識を持つ人員不要。 

ノウハウの必要なアンケート設問設計や分析はエスプリにて実施
致します。 

2020 年に多くの外国人観光客が日本を訪れる事が予測され
ます。言語の違いにより意思の疎通が思うようにできず、全
国から SOS が発せられる事と思います。「S.O.W.P.」は、そん
な SOS に応えるシステムです。 
最近では、店舗、観光地、役所などのエリアに設置された Wi-
Fi ポイントにアクセスすると、無料のインターネットを利用
するこができます。 
システムにログインすると、スマホに登録されている言語
を参照し、店舗で販売している商品の写真や翻訳された説明
文が表示され、その商品を選択して注文する事ができます。 
この際、決済オプションが登録されていれば支払も済ませる
ので、面倒な通貨換算も必要ありません。 

観光地では地図上に配置されたスポット案内を翻訳し、施
設やガイドの予約等も可能です。日本を訪れ住みたくなる方
もいらっしゃるかと思います。役所における婚姻届や住民
票、印鑑証明等の各種申請などの翻訳案内にもご利用くださ
い！オプションですが、「テレビ de 通訳」を利用し、オペレ
ータに通訳を依頼する事もできます。 



 

１．前年同期比 DI 値の分析（業況 DI 値） 

今期は、採算、従業員の DI 値で、前期実績を上回り、業況、売上、資金繰りの DI 値で、前期実績を下

回った。来期は、業況、売上、採算、従業員の DI 値で、今期実績を上回り、資金繰りの DI 値で、今期

実績を下回る見通し。 

２．設備投資の動向 

今期の設備投資は、前回調査値(38 件、26 事業所)に比べ件数、事業所とも減少している。  
今期の実績は 27 件(20 事業所)。その主な内訳は、『生産設備』8件、『車両・運搬具』6件、『ＯＡ機器』

5件となっている。 

３．直面している経営上の問題点 

業種別の直面している経営上の問題点は、多くの業種で経営上の問題点の上位に『需要の停滞』、『製品

等単価の低下・上昇難』を挙げている。
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中 小 企 業 景 況 調 査 報 告 
(平成 28 年度 第 3・四半期 （10 ～ 12 月）) 

引き続き業況は悪化している 

≪今期の景況≫ 

 
昨年の暖冬の影響により在庫が残っており、今年の受注は減少している。さらに 10 月・11 月に寒くならないと受注は期

待できない。12 月以降に寒くなり受注があったとしても、クリアランスセール等で割引販売されるため、卸値も安くせ

ざるおえない。 

 
 

CD 関連については、ネット販売の影響などにより業況は悪い。時計関連については、同業の店舗数減少に伴い、売上増

加を期待している。 
 
 
 

年末にかけて仕事は増加するが、従業員を確保できず断っている状況である。新規参入業者もあり、ますます人材確保

が難しい状況になっている。 
 
【調査の要領】 
● 調査対象期間        調査対象期間は、「4～6月」「7～9月」「10～12 月」「1～3月」の四半期毎とする。 
● 調査の方法      調査は、日本商工会議所の調査様式を用いて調査実施時期に、原則として経営指導員が企業 

を訪問し、面接・聴き取りにより行う。 
● 調査対象企業数   100 事業所 

● 調査対象企業の業種 建設業 7 繊維製造業 49 その他製造業 12 卸売業 12 小売業 11 サービス業 9 

※第 1四半期＝4～6月期  第 2 四半期＝7～9月  第 3 四半期＝10～12 月  第 4 四半期＝1～3月期

≪業況レポート≫ 

A 社(製造業＜撚糸＞) 

B 社(小売業) 

C 社(サービス業) 

 



平成 29 年度 新制度「IT 導入補助金」の公募始まる!!! 
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【問合せ・申込先】 一宮商工会議所 中小企業相談所 TEL 0586-72-4611 FAX 0586-72-4411 

一宮商工会議所などを中心に組織する「いちのみや食ブランド推進協議会」(会長：則竹伸也副

会頭)は 1 月 20 日、協議会を本所で開催し、日本酒「特別本醸造 木曽三川」を使用したチョコレ

ート「木曽三川」を新たに食ブランドに認定した。これで認定商品は計 73 品となった。 

「木曽三川」は、パティスリー・ケー・シマオ（一宮市、代表：島尾和

孝）が申請。男性的なイメージがある日本酒を女性にも親しんでいただけ

るようにと開発。口どけも良く、ちょっぴり大人な上品な味に仕上がって

いる（価格：1個 300 円<税込>） 

今後、認定商品には認定証や認定シールを発行するとともに、公式ホー

ムページなどに商品を掲載するなど積極的に認定商品のPRに努めていく。

本事業は、中小企業・小規模事業者等が IT ツー

ル（ソフトウエア、サービス等）を導入する経費

の一部を補助することで、中小企業・小規模事業

者等の生産性の向上を図ることを目的としていま

す。中小企業・小規模事業者等が行う生産性向上

に係る計画の策定や補助金申請手続等について、

IT ベンダー、サービス事業者、専門家等の支援を

得ることで、目的の着実な達成を推進する制度と

なっております。 
この機会にご興味のある事業者様は是非、チャ

レンジしてみてはいかがでしょうか？ 

【補助内容】◎補助率､補助上限･下限 

〇補助対象経費区分  承認された対象サービス 

の IT ツール(ソフトウエア･サービス等)が対象 

※ハードアェアは対象外 

  〇補 助 率   2/3 以内 

  〇補助限度   上限 100 万円/下限額 20 万円 

【申請受付期間】(予定) 
平成 29 年 1月下旬～ 

【助成対象となる経費】 
制度に関する詳細につきましては、本所へお尋ね

ください！また申請書作成のご支援も受け付けてお

りますのでお気軽にご相談ください。 

いちのみや食ブランドに、新たに 1 品目を認定！計 73 品に！ 

≪人材育成セミナー≫『フレッシュ社員研修セミナー』を開催 
            ～ 会社ですぐに実践できるスキルアップ術 ～ 

 中小企業にとって人材の活性化が企業の命運を握っています。本セミナーでは、自身の立場・役割を明確

にし、指示待ち社員の脱皮を図り、自ら考え行動できる人材へと意識付けを行います。今回は、社会人とし

て求められる基本的なマナー、接遇、電話応対から仕事の進め方を実践型のセミナーにて学びます。 

【同内容･別日 2回開催】 

◆日 時：①.4 月 18 日(火) 10：00～17：00（昼休憩 1h） 

          ②.4 月 25 日(火) 10：00～17：00（昼休憩 1h） 

◆講  師：株式会社 Be ｽﾀｯﾌｨﾝｸﾞ  平野   睦 氏 

◆受講料：会員 5,400 円(税込)  非会員 7,560 円(税込)  

※昼食は各自でご用意 

◆場 所：一宮商工会議所  3 階 大ホール 

◆対  象：新入社員から入社 2～3年ぐらいの方 

《セミナー内容》 
1.社会人としてのスタート(・仕事の基本と報連相) 
2.ビジネスマナー基本中の基本  

(・基本的社会人マナーの習得) 
(・第一印象（笑顔と挨拶）) 

3.コミュニケーション力強化  
(・コミュニケーションのポイント) 

4.へこたれない心を作る     
(・ｱｽﾘｰﾄに学ぶﾒﾝﾀﾙﾄﾚｰﾆﾝｸﾞ・ｾﾙﾌｺﾝﾄﾛｰﾙのｺﾂ) 



 

 

 

 

                                                          

 
 

           
             
  
 
 
 
 
 
 

12

 

 

平成 28年 12月 14日

現在の情報です。 
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（愛知県信用保証協会） 

「WARM BIZ」は、平成 28 年 11 月 1 日から平成

29 年 3 月 31 日までを期間とし、暖房で使用する

エネルギー消費の削減のため、あくまで適切な暖

房使用を呼びかけるものとなります。 
暖房利用による CO₂を削減し、地球に優しい取

り組みを始めませんか。 
 

 

 

https://ondankataisaku.env.go.jp/coolchoic 

e/warmbiz/ 

  一宮モーニング協議会（会長：則竹伸也副会頭）

は、1月 18 日、平成 28年度一宮モーニングスタ

ンプラリー「マイスター賞贈呈式」を、本所 301・

302 室にて開催した。 

 今年度のスタンプラリーには、3,809 通の応募

があり、11 個以上のスタンプを集めて応募する

「マイスター賞」には、過去最多の 77 通の応募

があった。応募者の中から、102 店舗を全て制覇

したマイスター賞を 3名が獲得し、この日の贈呈

式には、このうち、六鹿彰忠さんと米津正美さん

の 2名が出席した。 

  六鹿さんは、平成 24 年度に続き 2 度目のマイ

スター賞を受賞。「来年度もスタンプラリーに参

加しマイスター賞を目指したい」と笑顔で語っ

た。 

 米津さんは、47 日間をかけて、徒歩で全店舗

を巡った。一宮モーニングの魅力は「一宮の奥深

いコーヒー文化」であり、スタンプラリーを通し

～環境行動計画～ 

 ＷＡＲＭ ＢＩＺ（ウォームビズ）について 

平成 28 年度一宮モーニングスタンプラリー 

マイスター賞贈呈式を開催！！ 

て地域の文化を再発見できたと述べた。 

 贈呈式には、在名のテレビ局も取材に訪れ、「一

宮モーニング」への関心の高さを伺わせた。取材に

対して則竹会長は、「今後は産業観光を切り口に、

『観光のまち、おもてなしのまち、一宮』をスロー

ガンとして、一宮モーニングをはじめ様々な事業に

取り組む」と話した。 

平成 17 年度から冬期の地球温暖化対策の一つ

として、暖房時の室温を 20℃に設定し、快適に過

ごすライフスタイルを推奨している「WARM BIZ」

（ウォームビズ）についてご紹介します。 

一般的に、電力による冷暖房を行う場合、室温

設定の調節による省エネ効果は、夏よりも冬の方

が大きいことが知られています。冬の暖房器具使

用時に室温設定を今までよりも下げることで、CO

₂削減効果や電気代を効果的に節約することにつ

ながり、家庭やオフィスにとって経済的なメリッ

トもあります。 

△ マイスター賞贈呈式の様子 
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平成２９年度 各種検定試験施行一覧 
※一宮商工会議所が施行する平成 29 年度の検定試験スケジュールをご紹介します。 

 
 

検定試験名・級等 回 数 検定試験日 受験申込期間 

簿 記 

1～3 級 

 

1～3 級 

 

2～3 級 

 

第 146 回 

 

第 147 回 

 

第 148 回 

 

 6 月 11 日(第 2 日)

 

11 月 19 日(第 3 日)

 2 月 25 日(第 4 日)

（窓口）5月 8日～12 日 

(ネット)4 月 3 日～5月 12 日 

（窓口）10 月 16 日～20 日 

(ネット)9 月 11 日～10 月 20 日 

（窓口）1月 22 日～26 日 

(ネット)12 月 18 日～1月 26 日

珠 算 

(そろばん) 

1～3 級 

1～3 級 

1～3 級 

第 210 回 

第 211 回 

第 212 回 

 6 月 25 日(第 4 日)

10 月 22 日(第 4 日)

 2 月 11 日(第 2 日)

5 月 25 日 

9 月 21 日 

1 月 11 日 

リテール 

マーケティング 

（販売士） 

2～3 級 

 

1・3 級 

第 80 回 

 

第 81 回 

7 月 8 日(第 2土)

 2 月 21 日(第 3 水)

（窓口）6月 12 日～16 日 

(ネット)5 月 8 日～6月 16 日 

（窓口）1月 22 日～1月 26 日 

(ネット)12 月 18 日～1月 26 日 

福祉住環境 

コーディネーター 

2・3 級 

1～3 級 

第 38 回 

第 39 回 

 7 月 9 日(第 2 日)

11 月 26 日(第 4 日)

東京商工会議所検定ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞを

ご確認ください。 
 

【インターネット申込について】 

 一宮商工会議所のホームページ（http://www.ichinomiya-cci.or.jp/）より、お申込みください。 

 ※インターネット申込には、受験料の他に 648 円のネット受付事務手数料がかかります。 

【問合せ・申込先】 

 一宮商工会議所 検定担当 TEL：(0586)72-4611 FAX：(0586)72-4411 

一宮商工会議所開催の検定試験のラインナップをご紹介します。社員のスキルアップに是非 

「商工会議所検定」をご活用ください。 

会員企業の皆さまへ 

社員のスキルアップに「商工会議所検定」を活用しませんか？ 

「企業の経営内容を数字でつかむ」 

◆級別 １級～３級 
◆試験時期 毎年 2月,6月,11月開催
◆受験料  1 級 7,710 円 
      2 級 4,630 円 
      3 級 2,800 円 

簿記検定試験 

◆級別 1級～３級 
◆試験時期 毎年 7月,11 月開催 
◆受験料  1 級 10,800 円 
      2 級  6,480 円 
      3 級  4,320 円 

福祉住環境コーディネーター試験 

「建築と福祉をつなぐプロを育てる」

「小売業の即戦力となる知識を習得する」

◆級別 1級～３級 
◆試験時期 毎年 2月,7 月開催 
◆受験料  1 級 7,710 円 
      2 級 5,660 円 
      3 級 4,120 円 

リテールマーケティング（販売士）検定試験

◆級別 1級～３級 
◆試験時期 毎年 2月,6 月,10 月開催 
◆受験料 
1 級 2,300 円 
2 級 1,700 円 
3 級 1,500 円 

珠算検定試験 

「計算力と集中力を身につける」 
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今月の表紙「わが街・産業観光」 

株式会社鳥越樹脂工業 

 

事業内容：自動車用部品の試作からスタートした

同社は、ニーズの多様化に対応し、様々

な分野の樹脂製品の設計・デザイン・試

作・量産・品質保証までを一貫して提供。

2009 年には愛知県の「愛知ブランド企

業」に認定された。 

近年も、新設の千秋工場に量産工場を集

約したほか、ISO9001、ISO14001 認証の

取得、航空機事業への参入、自社ブラン

ド製品の製作開始や特許取得などを

次々と実現するなど、創業より掲げる

「意努夢」の精神で意欲的な事業展開を

実践している。 

業 種：各種樹脂製品のﾃﾞｻﾞｲﾝ･設計､加工･製作

代 表：鳥越 豊（代表取締役） 

設 立：昭和 59 年（1984 年） 

所在地：一宮市平島 2丁目 6番 20 号（本社） 

TEL ：0586-77-9191 

URL ：http://www.torigoejyushi.co.jp/ 

【見学について】 

受入対象：高校生以上／見学できる施設：生産

ライン／受入人数：10 名程度／受入可能日：月

～金、9:00～16:00／見学時間：30 分程度／申

込方法：電話または FAX（要予約）／問合先：

総務部（℡0586-77-9191、Fax0586-77-9016） 

新 入 会 員 ご 紹 介  

～ご入会ありがとうございました～ 
 

事 業 所 名  所 属 部 会 名

（有）アゲイン 

サイジーズ 

ＴＮＴ（株） 

（名）松永商店 

 

機 械 工 業

文化・サービス

物 流 ・ 情 報

食 品

※平成 28年 11 月 1 日～30 日の新入会分。新入会員

のうち、名簿の公表を希望しない事業所は掲載して 

おりません。 

所報にチラシを同封しませんか？ 

 
本所では、会員サービスの一環として、会報誌

「所報」（毎月 10 日発行）に商品やサービスを

掲載したチラシを折り込み、配布するサービス

を行っています。 

貴社も、開封率・訴求効果の高い「所報」を使

って、3,400 を超える会員事業者に向けて商

品・サービスを PR しませんか？ 

チラシ同封サービスの詳細は、企画事業部まで

お問い合わせください。（電話：0586-72-4611）
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