
１．経営者のプロフィール ６．ビジネスモデル俯瞰図（誰に・何を・どう売るか） ８．経営理念

歳

地域・性別・年齢・家族構成・嗜好など

人 ９．経営ビジョン（○年後の具体的な目標）

２．略歴・取得資格等（やれること）

（        ）年 提供する価値・業態・価格など

（        ）年 １０．必要な資金調達と調達方法

（        ）年

（        ）年 ＜設備資金＞ ＜自己資金＞

（        ）年

３．保有資格・許認可等（やれること）

＜親族借入＞

＜運転資金＞ ＜日本政策金融公庫＞

４．創業の動機（やりたいこと）

仕入先・外注先・店舗・事務所・web活用・人員・ネットワーク

＜その他金融機関＞

合計 合計

５．SWOT分析（やるべきこと） １１．事業の見通し（月平均）

売上高① 客数×客単価

７．アクションプラン 売上原価②

人件費

賃料

支払利息

その他

経費合計③

利益④（①-②-③）

生活費⑤

真の利益④-⑤

住宅・車ローン、借入金返済含む

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

万円

ビジネスプランMAP

誰に（想定するお客様）

何を（自社および自社の商品・サービス）

W（弱み）競合に負ける点

電話番号

住所

メールアドレス

家族の理解

□あり      □なし

□協力してくれる   □一定の理解は得ている   □反対されている

必要な資金 調達方法

備考創業当初 1年後

万円

万円

万円

万円

万円

万円＜セールスポイント＞

万円

O（機会）市場・顧客ニーズ

S（強み）競合に勝てる点

取得年月日 内容

どう売るか（仕入先・提供方法）

氏名 年齢

配偶者 扶養家族

内容年月日

開業予定業種

開業予定日 平成                年              月                      日

T（脅威）ピンチ

行動計画年月日 万円

万円

万円

万円


